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Mouvlex —
dintre buye

MouvTex este un site specializat in
textile dedicat profesionistilor in cautare
de informatii practice si face legatura
dintre buyeri si furnizori. Practic,

site-ul contine O BAZA DE DATE CU
FURNIZORI SPECIALIZATI in tesaturi,
confectii, accesorii si textile pentru casa

din intreaga lume.

TEXT: Amelia TURP-BALAZS
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+Avem in prezent aproape 1.000
de furnizori inregistrati din 42
de tari si suntem in contact cel
putin de doud ori pe luna cu
peste 3.500 de branduri (buyeri),
n principal din Europa“, explica
pentru Dialog Textil Sandrine

Ossolieres, presedinta companiei.

Avantajul buyerilor este ca
pot cauta furnizori pe criterii
diferite, incepand de la tara pana
la comanda minima sau produs
finit, pot cere cotatii de pret sau
informatii despre diverse alte ser-
vicii. In plus, pot contacta direct
furnizorii, fard a trece prin filtrul
vreunui intermediar, iar inregis-
trarea furnizorilor in baza de date
este gratuita. Cu toate acestea,
doar patru fabrici romanesti s-au
aratat interesate sa se listeze pe
MouvTex. Probabil pentru ca au
prea mult de munca, iar,pes-
cuitul” clientilor este ultima lor
prioritate? Atunci de ce ne mai
plangem?

Chiar daca actioneazad in
competitie cu targurile cu ofertd
de manufacturd, MouvTex a gasit
o cale de a stabili parteneriate
cu alte site-uri B2B si cu tar-
guri precum Texworld, Tranoi,
MarketMaker, Affilib si The Agent
in ideea de a ajuta brandurile si
furnizorii care au produse proprii
sd le vanda pe piata europeand.

Oferiti aceleasi servicii ca
unele targuri, atunci care sunt
avantajele competitive ale
Mouvtex?

Cred ca principalul avantaj pentru
buyeri este cd la noi e deschis 365
de zile pe an, 7 zile pe saptdmana
si 24 de ore pe zi. Venim in conti-
nuitatea targurilor. In primul rand,
brandurile nu au timpul si uneori
nici banii pentru a participa la
multe targuri textile. Apoi, cand
viziteaza un targ, este cam dificil
sa ia fiecare stand la rand, deoare-
ce petrec cel putin o jumatate de
ora de discutii cu fiecare furnizor
pentru a obtine informatii despre
compania respectiva. in cele din
urma, daca este interesat, brandul
ii va trimite furnizorului o schita
pentru a estima care e manopera
fabricii si a obtine o oferta. Prin
intermediul Mouvtex, buyerii

pot vizualiza profilul companiilor
si pot obtine toate informatiile
importante si practice de care au
nevoie. Apoi, calea este aceeasi:
sd trimita o schita si sa obtina

0 mostra si o oferta. Dar marea
diferenta este ca pot rdmane la bi-
roul lor, fara sa cheltuie niciun ban
pe calatorii, fara jet lag si ca pot sa
analizeze dosarele furnizorilor in
orice moment.

Cine sunt principalii clienti, de
pe ce piete?

Clientii nostri sunt foarte diferiti,
deoarece si furnizorii sunt foarte

diferiti. Avem branduri avangar-
diste, designeri noi, marci mari,
supermarketuri specializate etc.
Nivelul calitétilor, preturilor si
cantitatile sunt diverse. Astfel,
buyerii pot gdsi furnizorii de
care au nevoie in baza noastra
de date, iar clientii nostri sunt in
principal europeni.

Urmariti comenzile de la
inceput la sfarsit sau activati
doar ca intermediar intre
retailer si producator?

Nu suntem agentie si nu solici-
tam comisioane de la buyeri sau
furnizori. Facem doar legdtura
intre acestia. Furnizorilor le este
greu sa-si gaseasca clienti, dar

se intampla la fel si de cealalta
parte. Deci, munca noastra este
de a ajuta ambele parti sd intre in
contact si sa-si dezvolte afacerea.
Site-ul nostru este gratuit pentru
branduri. Inregistrarea pentru fur-
nizori este de asemenea gratuita.
Companiile pot plati doar daca
doresc mai multe servicii. Credem
ca este o mare oportunitate pen-
tru fabrici sa aiba posibilitatea

de afi listate pe un site gratuit

pentru a-si gdsi clienti. Singurul
lucru pe care il cerem furnizorilor
este sd ofere un bun serviciu, o
manopera corecta si un pret bun.
Atunci cand un furnizor nu este
serios, i anuldm nregistrarea din
baza de date, astfel am castigat si
increderea buyerilor.

Mai e fezabil conceptul
Made in Europe? Care sunt

principalele ,enclave® ramase?

Primesc din ce in ce mai multe
cereri pentru furnizori europeni.
Dupa cum stiti, multi buyeri

se intorc din Asia din cauza
preturilor in crestere. Dupa
China, multi au ales Portugalia.
Dar Portugalia a primit prea
multe cereri de comenzi, iar in
prezent sunt retaileri dezamagiti
de situatie care ar dori sa ga-
seasca alti furnizori in Europa.
Daca comparati salariul lunar din
China cu cel din Europa, acesta
este chiar mai mic in unele tari
est-europene. Deci, acum este
momentul ca furnizorii europeni
sd ajunga la buyerii europeni
care i cauta. In ce ne priveste,
principalele tari din Europa pe
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care le putem recomanda la ma-
nufactura de imbracaminte sunt:
Romania, Lituania, Republica
Cehd, Bulgaria, Portugalia si
Polonia.

Colaborati si cu fabrici
romanesti? Care vi se par
interesante?

Este pacat ca avem atat de putini
furnizori europeni in unele

tari. Daca vrem sa impingem
productia europeand, avem ne-
voie de mai multe contacte. De
exemplu, nu avem furnizori din
Polonia si doar patru companii
romanesti. Ma intreb de ce? Doar
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oferim inregistrare gratuita pen-
tru a gasi noi clienti! Nu inteleg
ce asteapta furnizorii pentru a-si
inregistra propria companie: du-
reaza doar 10 minute, nu cerem
niciodata informatii despre con-
turi bancare sau cdrti de credit,
deci unde este problema? Dorim
sd le oferim clientilor nostri mai
multe posibilitdti de a gasi furni-
zori buni in Europa, dar este foar-
te greu. Speram c4, cu sprijinul
Dialog Textil, ne vor contacta mai
multi furnizori romani.

Care este cea mai mica
comanda pe care a solicitat-o
un buyer? Dar cea mai mare?
Cum v-am spus mai devreme,
suntem in legdtura cu branduri
de avangarda, de lux si cu tineri
designeri. Acestia au nevoie de
manopera foarte buna si produ-
se cu grad ridicat de dificultate,
n cantitati mici, dar inteleg ca
trebuie sa plateasca mai mult
pentru aceste produse. Lucram si
cu supermarketuri, care coman-
da cantitati mari si vor preturi

foarte mici. Acestea nu sunt inte-
resate de productia europeana,
se concentreazd pe Bangladesh,
Etiopia, Vietnam... Cred ca
printre clientii cei mai buni ai
furnizorilor europeni se numara
brandurile de nivel mediu care
pot plasa comenzi in cantitati
bune si la preturile corecte.
Nivelul comenzilor in Europa este
de obicei intre 30/50 de bucati si
1.000/1.500 de bucati pe model.

Care dintre pietele europene
se comporta bine in prezent si
care nu?

In privinta modei, in Franta,
Italia, Spania, Germania, Belgia si
Olanda nivelul comenzilor este
acelasi ca in anii trecuti. Sunt
mai putine comenzi din Marea
Britanie din cauza Brexitului, iar
brandurile de acolo sunt ingrijo-
rate de vanzdrile din magazine,
cel putin in acest an.

Ce puteti sa-mi spuneti despre
preturile de manopera, sunt
in crestere in sfarsit? Multi

producatori romani abia se
descurca de la o luna la alta.
Ce le-ati recomanda?
Intr-adevar, de obicei cand
buyerii primesc cotatiile, ei au
contactat in prealabil doi sau
trei furnizori pentru a obtine
mai multe informatii si a decide
daca incep o afacere cu unu sau
doi dintre ei. Nu primim atat de
multe cereri, dar fiecare dintre
ele vine de la buyeri seriosi care
cautd furnizori noi cu care ar dori
sd construiasca relatii de lunga
duratd. De asemenea, le spunem
brandurilor ca daca nu primesc
pretul pe care il asteapta pentru
piesa respectiva, este din cauza
cd este imposibil sa primeasca
acest pret. Atunci trebuie sa
schimbe tara sau continutul, sau
numarul de marimi... Trebuie
sa schimbe unele puncte si sa
plaseze o alta cerere. Dar multi
buyeri se adreseaza direct fur-
nizorilor sau se intalnesc direct
cu ei, fie in timpul unui targ sau
in caldtorii pe care le facin tara
furnizorilor respectivi. B
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